
Programa Sales Pitch Reset

La mayoría de las empresas B2B están amarradas por el viejo paradigma
de dejar que sus vendedores creen los mensajes comerciales.

¡¡Libérate!!



Consecuencias
del Paradigma

Cada Vendedor dice algo distinto. No
hay mensajes oficiales de la
empresa.
Venden características, no Valor.
Calidad de los Relatos 3/10.
Dispersión y bajo aprendizaje.
Los clientes no se interesan o
encuentran caras las propuestas.
Baja conversión.

Pero eso nos es culpa de los
comerciales, ellos hacen lo que
pueden.



¿Por qué se
mantiene el
Paradigma?

Tengo clientes diversos, no puedo
tener un solo relato.
Los vendedores conocen el
producto, pueden explicarlo bien.
Nosotros hacemos preguntas para
conocer y conectar, no tenemos
relatos.
Un relato preparado nos convertiría
en robots
Vender es un arte, y buscamos
gente talentosa para unirse a
nuestro equipo.

Excusas habituales



Si tienes un excelente producto,  pero una mala calidad de
narrativa comercial, estas son las consecuencias.



Cada Vendedor dice algo similar.
Hay mensajes oficiales de la
empresa.
Venden Valor, no características.
Calidad de los Relatos 8/10.
Gestión de Relatos, onboarding y
mejoras con IA
Los clientes se interesan y cautivan.
Aumento +30% de conversión.

Tu empresa se liberará del viejo
Paradigma. Creará los mejores
Relatos de sus ofertas y los
gestionará con IA.

Es hora de hacer un...





Resultados y entregables del programa 

Construirán un Playbook muy valioso y de uso
inmediato para una o varias de tus ofertas

Un análisis sobre los aspectos más atractivos de la
propuesta de valor
El relato principal-entendible por cualquiera- que
facilita conectar con los clientes
El relato para conseguir agendar el siguiente paso
antes de que termine la primera reunión.
El relato de prospección para conseguir reuniones.

Mientras construyen los relatos aprenden la metodología
POWER PITCH para aplicarla en cualquier circunstancia
futura. El botón de RESET se queda contigo. 

Después del entrenamiento podemos tener una
reunión 1 vez al mes, para ver resultados y aplicación de
los relatos en la empresa.



Etapas del
Programa

DIAGNO RESET SCALE



Etapas del programa
Puedes ir decidiendo el avance a medida que realizas los pasos.

El programa puede tener un mix presencial y online, dependiendo si el Relator se encuentra en Europa o LATAM en época del programa.
Los programas grupales para pymes se realizarán solo 1 vez al año. Próxima fecha en 2027.

DIAGNÓSTICO

Reunión de 2 horas.
Diagnóstico de 2 relatos de ofertas
comerciales de la empresa.

Entregable:
Informe con transcripción de los relatos y
diagnóstico por estándares.

U$ 1.000 ​​
​​impuesto incluido (factura chilena de
servicios para empresas extranjeras)​​​

+ IVA para empresas chilenas
(equivalencia 1 dolar= $1000 cl)

* Oferta comercial: producto o servicio destinado a un segmento de mercado

RESET

6 sesiones de 3 horas.
​Dos a cuatro ofertas comerciales
Hasta 16 personas

Entregables:
Material de entrenamiento
Playbook de nuevos relatos comerciales.

U$ 8.500 ​​
impuesto incluido (factura chilena de
servicios para empresas extranjeras)​​​

+ IVA para empresas chilenas
(equivalencia 1 dolar= $1000 cl)

SCALE

Reunión de 1 hora, c/mes, durante 6 meses.
​Acompañamiento en la instalación de nuevas
prácticas.

Entregables:
Instrucciones de aplicación de las etapas.
Grabación de sesiones.

U$ 3.000 ​​
impuesto incluido (factura chilena de
servicios para empresas extranjeras)​​​

+ IVA para empresas chilenas
(equivalencia 1 dolar= $1000 cl)



Entrenador del SALES PITCH RESET

Héctor Sepúlveda Velásquez​
Autor de los libros "Power Pitch Method" (2013)
"Narrativas de Propuestas de Valor" (2019),
publicados con el apoyo de Wayra y la
Universidad de Girona (España). Profesor del
Magister de emprendimiento tecnológico de la
Universidad Adolfo Ibáñez, profesor de MBA de
la Universidad del Desarrollo, y Profesor senior
de Educación Ejecutiva de la Universidad
Católica (Chile).
Asesor de diversos emprendimientos y
empresas B2B en LATAM y España.

www.hectorsepulveda.net

"Las narrativas comerciales no tienen que ser una
improvisación de los ejecutivos comerciales. Es un insumo que

la empresa debe construir y entregarles"  
Héctor Sepúlveda V.

http://www.hectorsepulveda.net/


Comenzar una nueva etapa en tu empresa. De ahora en adelante
podrán crear relatos comerciales metodológicamente que pasarán a
ser un activo de la empresa.

Se los transferirás a los vendedores, y el talento individual lo sumarás
a un estándar común aumentado.

Facilitarás y acelerarás el onboarding de nuevos ejecutivos
comerciales con tu Playbook de relatos.

Tendrás una ventaja comercial sobre otras empresas.

Qué posibilidades se abren luego...



Te solicitaremos un PRIMER TESTIMONIO al
terminar la etapa RESET, comparando la
calidad las narrativas antes y después.

Testimonio al finalizar etapas

Te solicitaremos un SEGUNDO TESTIMONIO a
los 6 meses del proceso, cuando veamos
números en aumentos de resultados.


